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Aufbereitung zum Verkauf

Der Immobilienmarkt bietet beste Voraussetzungen fiir einen erfolgreichen Verkauf [hrer
Immobilie. Damit sich diese positiven Rahmenbedingungen bei Ihnen auszahlen,
muss der Verkauf perfekt vorbereitet sein.

Namhafte Haushersteller begeistern die interessierte Klientel in Musterhausern. Das Wohnen im
neuen Zuhause wird vorstellbar. Auf diese Weise entsteht aus Interesse der starke Wunsch, sich
bald im neuen Eigenheim einzurichten. Nutzen Sie diese Erkenntnisse beim
Verkauf Ihrer wertvollen Immobilie!

Regen Sie bei potenziellen Kaufern die Fantasie an. Damit fordern Sie einen ertragreichen
Verkauf. Was dabei zu beachten ist, haben wir fur Sie in einer Checkliste zusammengestellt.

Herr XXXXXX ist erfahrener Immobilienprofi und kennt die regionalen Besonderheiten. Er kennt
die Erwartungen vieler Kaufinteressenten. Vertrauen Sie auf sein fachliches Know-how und <
seine jahrelange Erfahrung. Er berat Sie in allen Fragen rund um die Immobilie.




Fotos und technische Unterlagen fiir den ersten Eindruck

Gibt es qualitativ hochwertige und aktuelle Aufnahmen?

Vermitteln die Fotos einen Eindruck der Raumlichkeiten, statt
Details der Mobel zu zeigen?

Ist mit den Aufnahmen ein virtueller Rundgang moglich?

Fur welche technischen Unterlagen interessieren sich
Interessenten (siehe Checkliste Eigentumer) und
liegen diese bereit?

Ordnung und Sauberkeit schaffen Vertrauen

Sind die Fenster sauber und bringen Licht in die Wohnung?
Sind die Wasserhahne sauber und zeugt der Glanz von Hygiene?

Stapeln sich im Eingangsbereich keine Schuhe?

Fallt Ihr Blick beim Gang durch lhre Wohnung
nicht auf Unordnung?

Liegt auf Schranken oder Tischen keine aktuelle
personliche Post?

Kleine Verschonerungen prasentieren eine gepflegte Immobilie

Sind defekte und abgenutzte Wasserhahne
durch glanzende ersetzt?

Haben Sie abgenutzte Polstermobel mit
Schonbezugen verschonert?

Was wiurden Sie selbst zwingend reparieren (ggf. Rundgang)?
Haben Sie farbige und renovierungsbedurftige Wande durch

einen weiRen Anstrich ansprechender gestaltet?

Kann sich ein Besucher auf die Raumlichkeiten statt auf
knallige Farben konzentrieren?
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Ist an der Fassade keine abgeblatterte Farbe zu sehen?

Sind alle Gehwege unkrautfrei?

Sind die Hecken geschnitten?

Macht der Garten insgesamt einen gepflegten Eindruck?
Bei Haustiuren aus Holz: Ist der Anstrich uberfallig?

Macht die Haustiire durch Schilder oder Hauskranz einen
einladenden Eindruck?

Kann der gesamte AuBenbereich durch Blumenkubel auch
kurz vor dem Auszug aufgewertet werden?

Vor der Besichtigung: alle Wege frei fir den neuen Eigentiimer

Sind alle Moglichkeiten, die Raume zu erhellen
ausgenutzt (Fenster, Gardinen, Rollos)?

Konnen dunkle Ecken durch Stehlampen oder Tischlampen
aufgehellt werden?

Sind personliche Gegenstande wie Bildergalerien entfernt?

Wurden sperrige Mobel ausgeraumt, um den Weg fur die
Begehung freizumachen und den Raum groRer wirken zu
lassen?

Wirkt das Badezimmer durch ansprechende Handtucher und
Accessoires wertig?

Haben Sie jedes Zimmer einer bestimmten Nutzung zugeordnet
(beispielsweise Gastezimmer oder Bastelzimmer) und wirkt kein Zimmer
wie ein Abstellraum?

Sind alle Kichengeruche entfernt (ggf. durch Duftkerzen)?

Gibt es einladende Ecken wie Sessel mit gedecktem Beistelltisch?




Sie haben weitere Fragen ?
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